          ДОГОВОР О ПРЕДОСТАВЛЕНИИ ПРАВА НА ПРОДАЖУ

     Фирма....................., именуемая  в дальнейшем "экспор-

тер", с одной стороны, и фирма ............................, име-

нуемая в дальнейшем "фирма",  с другой стороны, заключили настоя-

щее соглашение о нижеследующем:

                               I.

     Экспортер предоставляет фирме исключительное  право  продажи

на территории .............................., купленных у экспор-

тера именуемых в дальнейшем "товары".

     Продажа фирмой  товаров  на иной,  чем указанная территория,

разрешается только письменного согласия экспортера.

     Экспортер будет  иметь  право  продавать товары на указанной

территории непосредственно третьим лицам, если:

     1. Сделка  заключена  на  основании предложения,  сделанного

экспортером до заключения настоящего соглашения.

     2. Фирма  отказалась  купить  товары по ценам и на условиях,

предложенных экспортером.

     3. Товары будут составлять часть компенсационной сделки.

     4. Товары являются комплектующей частью приборов, оборудова-

ния и машин, поставляемых экспортером другому клиенту.

     5. Товары поставляются государственным органам или организа-

циям.

     6. Настоящее соглашение прекратило свое действие.

     При продаже  экспортером товаров непосредственно третьим ли-

цам,  кроме вышеуказанных случаев, фирма имеет право на получение

компенсационного вознаграждения,  размер которою будет устанавли-

ваться в каждом отдельном случае по особой  договоренности  между

сторонами, если такие же товары закупаются фирмой у экспортера.

                               II.

     В течение  периода действия настоящего соглашения фирма обя-

зуется:

     1. Добросовестно охраняя интересы экспортера, закупить у не-

го и продать на территории .........................  товары при-

мерно в следующем объеме по годам:

     Не позднее 1 апреля  каждого  года  представлять  экспортеру

спецификацию на товары, подлежащие поставке в следующем году.

     2. Обеспечивать своевременное получение лицензий на ввоз то-

варов, если таковые требуются.

     3. Обеспечивать технический надзор и обслуживание,  наблюде-

ние  за  правильной  эксплуатацией,  ремонтом проданных товаров и

создать с этой целью мастерские технического обслуживания. (Более

подробные условия,  касающиеся мастерских технического обслужива-

ния,  согласовываются между сторонами в зависимости от типов при-

боров, оборудования, машин и т.п., поставляемых по данному согла-

шению).

     4. Принимать  на  себя  по  поручению экспортера техническое

обслуживание товаров,  поставленных  экспортером  непосредственно

государственным органам или организациям.  Объем и условия техни-

ческого обслуживания товаров будут устанавливаться в контрактах.

     5. Обеспечивать  создание на территории широкой сети дилеров

по продаже товаров, купленных у экспортера.

     6. Организовать  демонстрационные  залы  для показа образцов

товаров,  поставляемых экспортером. Осуществлять демонстрацию то-

варов в действии в местах их возможного использования.  Держать в

этих залах товары и запасные части,  ввоз которых разрешен на ус-

ловиях продажи со склада. Демонстрационные залы должны быть орга-

низованы в следующих пунктах:...............

     7. Подготовить  за  свой  счет для технического обслуживания

товаров, проданных на территории .........................., спе-

циалистов в количестве и сроки по договоренности с экспортером.

     8. На основании представленного экспортером материала систе-

матически осуществлять за свой счет рекламу товаров в такой форме

и объеме,  чтобы обеспечивать успешную продажу этого товара,  ис-

пользуя для этого прессу,  кино,  телевидение,  каталоги и другие

средства рекламы;  по прекращении действия настоящего  соглашения

фирма  возвращает экспортеру рекламные образцы товаров и материа-

лов, если таковые будут находиться у фирмы.

     9. Организовать  совместно с экспортером ежегодно или в дру-

гие согласованные с ним сроки специализированные выставки на тер-

ритории,  принимать по консультации с экспортером участие в мест-

ных национальных выставках. Сообщать принципалу о государственных

торгах,  объявленных на территории ....................... С сог-

ласия экспортера принимать участие в торгах и немедленно информи-

ровать об их результатах.

     10. Закупать у экспортера для обеспечения нормальной эксплу-

атации товаров необходимое количество запасных частей,  содержать

за свой счет склады и магазины,  а также организовывать  беспере-

бойное снабжение запасными частями покупателей товаров.

     В случае прекращения действия  настоящего  соглашения  фирма

будет  продолжать снабжать покупателей запасными частями и оказы-

вать   им   техническую   помощь    в    течение    периода    до

..................  причем  экспортер  вправе освободить фирму от

этих  обязанностей   в   любое   время   с   предупреждением   за

.............месяцев (недель).

     11. Представлять экспортеру ежеквартально,  не позднее 15-го

числа следующего месяца, отчеты о своей деятельности (в том числе

о ценах) по продаже товаров и в тот же срок  высылать  экспортеру

информацию  о положении на рынке и о деятельности конкурентов,  в

частности, о ценах и условиях, на которых они продают аналогичные

товары.

     12. Не представлять без согласия  экспортера  на  территории

............................ни прямо,  ни косвенно ни одну фирму,

являющуюся конкурентом Принципала.

     13. На  основе  материалов  на английском языке,  переданных

экспортером фирме,  издать к 199_ г. инструкции по эксплуатации и

техническому  уходу  за  товаром,  который  куплен у экспортера и

снабжать ими каждого покупателя.

                              III.

     Во исполнение настоящего соглашения стороны будут  заключать

между  собой  отдельные  контракты на поставку товаров и запасных

частей. Эти контракты будут предусматривать цены, сроки поставки,

порядок платежей и другие условия.

                               IV.

     Цены, по  которым  фирма  будет покупать товары у экспортера

будут устанавливаться в заключаемых  между  сторонами  контрактах

(см. ст.III).

     Разница между ценой, по которой фирма покупает товары у экс-

портера,  и ценой,  по которой она продает эти товары, будет сос-

тавлять вознаграждение фирмы и будет покрывать всякого рода  рас-

ходы, связанные с выполнением настоящего соглашения и контрактов,

в том числе по техническому обслуживанию и рекламе товаров.

     При этом  фирма  обязуется  продавать купленные у экспортера

товары по таким ценам,  чтобы за продажи не  страдали  вследствие

завышения цен. Продажа запасных частей и оказание услуг покупате-

лям товаров должны производиться также по ценам  не  выше  уровня

цен конкурентных фирм.

                               V.

     Фирма будет  продавать купленные у экспортера товары третьим

лицам от своего имени и за свой счет,  однако,  на товарах должны

сохраняться производственные марки и товарные знаки.

                               VI.

     В целях содействия созданию сети  технического  обслуживания

проданных товаров фирма организует ремонтные мастерские с необхо-

димым оборудованием для производства всех видов технического обс-

луживания и ремонта.

                              VII.

     В течение периода действия настоящего соглашения и заключен-

ных между сторонами контрактов экспортер обязуется:

     1. Оказывать фирме содействие в организации  ремонтных  мас-

терских и пунктов обслуживания путем поставок на льготных услови-

ях необходимого оборудования.

     2. В случае,  если у фирмы возникнет необходимость в получе-

нии от экспортера технической помощи в сборке,  наладке,  регули-

ровке и пуске в эксплуатацию купленного оборудования,  то экспор-

тер готов,  в каждом отдельном случае по договоренности с фирмой,

командировать  к  фирме необходимое количество своих специалистов

для оказания упомянутой технической помощи.

     Условия и сроки командирования специалистов будут предусмат-

риваться в отдельных контрактах между сторонами.

     3. По просьбе фирмы обучить в ................  за свой счет

персонал фирмы в отношении организации технического  обслуживания

товаров, продаваемых  фирмой  Условия обучения будут предусматри-

ваться в отдельном контракте.

                              VIII.

     По мере необходимости стороны будут проводить встречи  своих

своих  представителей для рассмотрения хода выполнения настоящего

соглашения и выработки соответствующих мероприятий по дальнейшему

расширению продажи товаров номенклатуры экспортера.

                               IX.

     Каждая из  сторон  без  ущерба для своих прав может досрочно

отказаться от настоящего соглашения в случае,  если,  несмотря на

письменное предупреждение, другая сторона не выполняет существен-

ного условия соглашения.

     Кроме того, экспортер вправе досрочно отказаться от соглаше-

ния, если имущественное положение фирмы существенно ухудшится или

в отношении нее будет объявлен конкурс.

                               X.

     Стороны примут все меры к разрешению всех споров и разногла-

сий,  могущих возникнуть из настоящего соглашения и/или отдельных

контрактов, дружественным путем.

     В случае,  если стороны не придут к соглашению,  все споры и

разногласия передаются, с исключением подсудности общим судам, на

разрешение Арбитражной комиссии Международной торговой  палаты  в

соответствии с правилами о производстве дел в указанной Комиссии.

Решение арбитража будет являться окончательным и обязательным для

обеих сторон.

                               XI.

     1. Все устные переговоры и переписка между сторонами,  имев-

шие место до подписания настоящего соглашения, теряют силу со дня

его подписания.

     2. Все изменения и/или дополнения  к  настоящему  соглашению

будут действительны, если они совершены в письменной форме и под-

писаны надлежаще уполномоченными на то лицами.

     3. Фирма  не  вправе  передавать свои права и обязанности по

настоящему соглашению третьему лицу без письменного согласия экс-

портера.

     4. Все налоги, сборы, пошлины и всякого рода другие расходы,

связанные  с  заключением  и  исполнением настоящего соглашения и

контрактов,  если они взимаются на  территории  ................,

уплачиваются экспортером, а вне этой территории несет фирма.

     5. Вся переписка по настоящему соглашению и заключенным  от-

дельным   контрактам,   в   дальнейшем  будет  вестись  на  языке

...................

                              XII.

     Настоящее соглашение вступает в силу со дня  его  подписания

обеими сторонами и будет действовать в течение .................

     Если ни одна из сторон не сделает за .................... до

истечения  указанного срока письменного заявления о своем желании

прекратить действие соглашения,  оно будет оставаться в силе  еще

на .................., и так в дальнейшем.

     Независимо от срока истечения настоящего соглашения или  от-

каза от него стороны обязаны выполнить свои обязанности по заклю-

ченным до этого контрактам.

     Настоящее соглашение  составлено  на .......................

языках, причем оба текста имеют одинаковую силу.

                   Юридические адреса сторон:

         Экспортер:

         Фирма:

